
Nel sistema le adv potranno acquistare i prodotti più utili al loro lavoro

Rivoluzione Sabre
con Red App Centre
Il gds lancia la comunità virtuale dedicata alle applicazioni b2b

“Sfruttare la creatività della co-
munità di sviluppatori dispo-
nibili in tutto il mondo per da-
re una nuova spinta al proprio
business e offrire un miglior
servizio ai viaggiatori”. Illustra
così la filosofia che sta dietro alla
nuova piattaforma Gregg Webb,pre-
sidente di Sabre Travel Network.U-
na new entry di carattere b2b che a-
pre una nuova porta nel processo
di innovazione e ampiamento del-
l’offerta per la filiera turistica mes-
sa in campo nel mondo del global
distribution system.

Sabre Red App Centre si propone
al mercato come una piattaforma ri-
voluzionaria che consente agli ope-
ratori del turismo di acquistare le so-
luzioni tecnologiche che meglio si
adeguano alle proprie esigenze,sce-
gliendo tra diversi prodotti creati da
sviluppatori di tutto il mondo.Si trat-
ta di un marketplace con il quale
adv, tmc e tour operator saranno di-
rettamente in contatto con una comu-

nità di aziende di sviluppo.“Sabre
Red App Centre consentirà di sco-
prire un mondo di nuove opportunità
per l’industria dei viaggi e offrirà u-
na lista infinita di applicazioni inno-
vative, originali e immediatamente
fruibili - evidenzia ancora il presiden-
te di Sabre Travel Network -.La crea-
zione di un marketplace di applica-
zioni b2b darà nuovo impulso allo
sviluppo e all’innovazione, a totale
vantaggio delle agenzie Sabre Con-
nected in tutto il mondo”.

Il marketplace sarà disponibile
per tutti gli utenti Sabre Red Work-
space nei prossimi mesi,consenten-
do così agli agenti di accedere a un
ampio spettro di applicazioni. Gli
sviluppatori potranno a loro volta
trasformare in Red Apps gli stru-
menti già esistenti in agenzia. Sabre
organizzerà inoltre per fine anno
un ‘Developer challenge’ che met-
terà gli sviluppatori in competizio-
ne tra loro per conquistare il titolo
di Red App più innovativa.

Lo strumento presentato in anteprima a TTG Incontri

Più servizi mobile per il busi-
ness travel. Lo afferma Sabre
che in un’analisi ha riscontrato
come il 63 per cento dei viag-
giatori d’affari voglia ricevere
informazioni e offerte specifi-
che anche dal business locale,
nel corso dei suoi viaggi. Il da-
to assume rilevanza se si consi-
dera che nel 2009 era fermo al
34 per cento. Inoltre, il 47 per
cento dei business traveller usa
smarphone quotidianamente,
quasi il doppio del 24 per cento
del 2009. “L’industria corpora-
te - afferma Chris Kroeger se-
nior v.p. Sabre Travel network -
ha sempre più bisogno di servi-
zi e applicazioni mobile per ge-
stire sia il proprio business sia i
propri affari personali in qual-
siasi momento”.

BUSINESS TRAVEL:
NUOVE TECNOLOGIE

Aves.net cambia
Ora il ‘mobile’

Datagest

Nuova interfaccia grafica
per Aves.net, che prepa-
ra anche Aves.mobile,
pronta nei prossimi mesi.
Il futuro di Datagest si
gioca quindi su due fron-
ti: “Il nostro obiettivo
principale - spiega l’a.d.
Michele Rombaldoni - è
mettere in risalto la nuo-
va interfaccia grafica di
prenotazione,Aves.net,
sistema già utilizzato da
alcuni importanti tour o-
perator italiani”.Aves.net
è un motore di prenota-
zione più veloce che per-
mette di selezionare pro-

dotti caricati e recupera-
ti in tempo reale. Il suo
punto di forza è la faci-
lità d’uso, che consente
di concludere la preno-
tazione in pochi click:“I-
noltre, è pronta anche
l'interfaccia in stile ‘me-
tro’ - anticipa Rombaldo-
ni - già incorporata nel
gestionale e orientata ai
dispositivi touch”. Per
quanto riguarda Aves.mo-
bile,“debutterà nei pros-
simi mesi - conclude -. Si
tratta di un insieme di tool
per fidelizzare sempre più
la clientela”. D. R.

Portfolio

Hotel potenziati
per Travelcube

Travelcube potenzia il
portfolio strutture e rilan-
cia i buoni sconto per au-
mentare la redditività.L’in-
ventory del sistema di pre-
notazione online per adv
si arricchisce di importan-
ti catene internazionali:ul-
tima in ordine di attivazio-
ne Barcelò, con oltre 110
hotel,di cui la metà in zone
balneari.Travelcube, con-

sociata di Gullivers Travel
Associates (Gta) e di pro-
prietà del Gruppo Kuoni,
arriva così a disporre di ol-
tre 37mila hotel e apparta-
menti in 54 Paesi nel mon-
do, più di 5mila transfer
privati e collettivi e oltre
5mila visite guidate e atti-
vità. Fino al 30 novembre
sarà inoltre possibile accu-
mulare buoni sconto da 35
a 150 euro prenotando una
delle strutture o dei servizi
presenti nel sito.“Gli agenti
hanno sempre dimostrato
di apprezzare queste inizia-
tive - commenta Roberta
Volpi (nella foto),sales ma-
nager Italia - perché per-
mettono loro di incrementa-
re la redditività su prenota-
zioni di alberghi e servizi
accessori”. D. M.
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